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 1.
ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ
 СГ. 06 ВВЕДЕНИЕ В СПЕЦИАЛЬНОСТЬ
1.1. Цель и место дисциплины в структуре образовательной программы

Цель дисциплины «СГ. 06 Введение в специальность»:

формирование у студентов осознания социальной значимости своей будущей профессии,

высокой мотивации к выполнению профессиональной деятельности, способности

анализировать социально-значимых проблем и процессов.

Дисциплина ««СГ. 06 Введение в специальность» включена в обязательную часть общепрофессионального цикла образовательной программы.
1.2. Планируемые результаты освоения дисциплины

Результаты освоения дисциплины соотносятся с планируемыми результатами освоения профессиональной образовательной программы 

 
В результате освоения дисциплины обучающийся должен:

	Код

ПК, ОК
	Уметь
	Знать

	ОК 01


	распознавать задачу и/или проблему в профессиональном и/или социальном контексте;

анализировать задачу и/или проблему и выделять её составные части;

определять этапы решения задачи

выявлять и эффективно искать информацию, необходимую для решения задачи и/или проблемы

составлять план действия;

определять необходимые ресурсы

владеть актуальными методами работы в профессиональной и смежных сферах;

реализовывать составленный план

оценивать результат и последствия своих действий (самостоятельно или с помощью наставника)
	актуальный профессиональный и социальный контекст, в котором приходится работать и жить;

основные источники информации и ресурсы для решения задач и проблем в профессиональном и/или социальном контексте;

алгоритмы выполнения работ 

в профессиональной и смежных областях методы работы в профессиональной и смежных сферах;

структуру плана для решения задач порядок оценки результатов решения задач профессиональной деятельности

	ОК 02


	определять задачи для поиска информации; 

определять необходимые источники информации;

планировать процесс поиска;

структурировать получаемую информацию;

выделять наиболее значимое в перечне информации;

оценивать практическую значимость результатов поиска;

оформлять результаты поиска, применять средства информационных технологий для решения профессиональных задач;

использовать современное программное обеспечение;

использовать различные цифровые средства для решения профессиональных задач
	номенклатура информационных источников, применяемых в профессиональной деятельности;

приемы структурирования информации;

формат оформления результатов поиска информации, современные средства и устройства информатизации;

порядок их применения и программное обеспечение в профессиональной деятельности в том числе с использованием цифровых средств

	ОК 03


	определять актуальность нормативно-правовой документации в профессиональной деятельности;

применять современную научную профессиональную терминологию;

определять и выстраивать траектории профессионального развития и самообразования;

выявлять достоинства и недостатки коммерческой идеи;

презентовать идеи открытия собственного дела в профессиональной деятельности; 

оформлять бизнес-план;

рассчитывать размеры выплат по процентным ставкам кредитования;

определять инвестиционную привлекательность коммерческих идей в рамках профессиональной деятельности;

презентовать бизнес-идею;

определять источники финансирования
	содержание актуальной нормативно-правовой документации;

современная научная и профессиональная терминология;

возможные траектории профессионального развития и самообразования;

основы предпринимательской деятельности; 

основы финансовой грамотности;

правила разработки бизнес-планов;

порядок выстраивания презентации; 



	ОК 04


	организовывать работу коллектива 

и команды;

взаимодействовать с коллегами, руководством, клиентами в ходе профессиональной деятельности
	психологические основы деятельности коллектива, психологические особенности личности; 

основы проектной деятельности

	ОК 05


	грамотно излагать свои мысли 

и оформлять документы по профессиональной тематике на государственном языке, проявлять толерантность в рабочем коллективе
	особенности социального и культурного контекста; 

правила оформления документов 

и построения устных сообщений

	ОК 09


	понимать общий смысл четко произнесенных высказываний на известные темы (профессиональные и бытовые), понимать тексты на базовые профессиональные темы;

участвовать в диалогах на знакомые общие и профессиональные темы;

строить простые высказывания о себе и о своей профессиональной деятельности;

кратко обосновывать и объяснять свои действия (текущие и планируемые);

писать простые связные сообщения на знакомые или интересующие профессиональные темы
	правила построения простых и сложных предложений на профессиональные темы;

основные общеупотребительные глаголы (бытовая и профессиональная лексика);

лексический минимум, относящийся к описанию предметов, средств и процессов профессиональной деятельности

особенности произношения;

правила чтения текстов профессиональной направленности


В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:

· определять виды и типы торговых организаций;
· устанавливать соответствие вида и типа розничной торговой организации ассортименту реализуемых товаров, торговой площади, формам торгового обслуживания;
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:

· сущность и содержание коммерческой деятельности;
· терминологию торгового дела;

· формы и функции торговли;

· объекты и субъекты современной торговли;

· характеристики оптовой и розничной торговли;

· классификацию торговых организаций;

· идентификационные признаки и характеристики торговых организаций различных типов и видов;

· структуру торгово-технологического процесса;

· принципы размещения розничных торговых организаций;

· устройство и основы технологических планировок магазинов;

· технологические процессы в магазинах;

· виды услуг розничной торговли и требования к ним;

· составные элементы процесса торгового обслуживания покупателей;

· номенклатуру показателей качества услуг и методы их определения;

· материально-техническую базу коммерческой деятельности;

· структуру и функции складского хозяйства оптовой и розничной торговли;

· назначение и классификацию товарных складов;

1.3. Количество часов на освоение программы дисциплины:
максимальной учебной нагрузки обучающегося -32 часа, в том числе:

обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося - 32 часа;
в том числе практические занятия – 10 часов.
2. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ
2.1. Объем учебной дисциплины и виды учебной работы

	Вид учебной работы
	Объем часов

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	32

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего) 
	32

	в том числе:
	

	     практические занятия
	10


2.2. Тематический план и содержание учебной дисциплины СГ. 06 Введение в специальность

	Наименование разделов и тем учебной дисциплины
	Содержание учебного материала, лабораторные и практические работы, самостоятельная работа обучающихся, курсовая работ (проект)
	Объем, акад. ч / в том числе 
в форме практической подготовки, акад. ч.
	Код ПК, ОК

	1
	2
	3
	4

	СГ. 06 Введение в специальность
	32/10
	

	Тема 1. 
Цель и

задачи дисциплины

Торговля, сущность, 

место и роль в экономике России
	Содержание 
	5
	

	
	1.Права и обязанности обучающегося СПО. Этика взаимоотношений ФГОС СПО по специальности 38.02.08 Торговое дело
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6, ОК 01, ОК 02, ОК 03, ОК 04, ОК 05

	
	2.Понятие торговли и её исторические формы. Торговля в составе общественного воспроизводства. Вклад торговли в экономические показатели России Сущность профессиональной деятельности специалиста торгового дела. Торговля как составная часть сферы обращения
	
	

	
	3.Государственное регулирование торговой деятельности в РФ: понятие, сущность, цель, необходимость, субъекты, направления, меры, методы и механизмы. Органы государственного регулирования торговой деятельности в РФ
	
	

	
	В том числе практических занятий и лабораторных работ
	2
	

	
	Практическое занятие 1 Обоснование своего собственного выбора сферы деятельности
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6

	
	Практическое занятие 2 Составление функциональных обязанностей специалиста с использованием различных источников информации
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6

	Тема 2.

Торговля и

рынок
	Содержание 
	3
	

	
	1.Рынок и его взаимосвязь с торговлей. Условия развития торговой деятельности: рынок как основа осуществления КД. Функции рынка в экономике.  Структурные элементы рынков.  Экономическая и социальная роль рынка Классификация рынков. 
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6, ОК 01, ОК 02, ОК 03, ОК 04, ОК 05

	
	2.Механизм саморегулирования рынка. Основные элементы рыночного механизма: потребности, спрос, товар, предложение, цена,обмен, рынок продавца и рынок покупателя. Конъюнктура торговли и её показатели
	
	

	
	В том числе практических занятий и лабораторных работ
	0
	

	 Тема 3. Торговые структуры, их

виды, функции и потенциал
	Содержание 
	2
	

	
	1.Объекты  и субъекты торговой деятельности их роль и характеристика. Основные виды торговых структур, их функции. Торговые и технологические функции торговли на рынке.
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6, ОК 01, ОК 02, ОК 03, ОК 04, ОК 05

	
	2.Характеристика оптовой и розничной торговли, понятие, основные различия, функции. Особенности коммерческой деятельности в оптовой и розничной торговле 
	
	

	
	В том числе практических занятий и лабораторных работ
	0
	

	Тема 4.

Сущность и содержание розничной торговли
	Содержание 
	10
	

	
	1.Розничная торговая сеть: понятие, виды,  краткая характеристика форм торговли по виду торгового объекта. Понятие и классификация предприятий розничной торговли
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6, ОК 01, ОК 02, ОК 03, ОК 04, ОК 05

	
	2.Специализация и типизация магазинов
	
	

	
	3.Характеристика различных форматов субъектов розничной торговли
	
	

	
	4.Материально-техническая база магазинов. Состав помещений магазина, их взаимосвязь
	
	

	
	5.Технологическая планировка магазинов
	
	

	
	В том числе практических занятий и лабораторных работ
	4
	

	
	Практическое занятие 3-4 Обоснование своего собственного выбора сферы деятельности
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6

	
	Практическое занятие 5-6 Обоснование своего собственного выбора сферы деятельности

	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6

	 Тема 5.

Сущность и содержание оптовой торговли
	Содержание 
	

2
	

	
	1.Оптовая торговля: понятие, цели, задачи, функции, типы и виды. Услуги оптовой торговли
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6, ОК 01, ОК 02, ОК 03, ОК 04, ОК 05

	
	Ресурсный потенциал и материально-техническая база оптовой торговли Склады: понятие, назначение Классификация складов Виды складских зданий и сооружений. . 
	
	

	
	В том числе практических занятий и лабораторных работ
	0
	

	Тема 6. Правила торговли и защита прав потребителей. Государственный контроль торговли
	Содержание 
	10
	

	
	1.Правила торговли. Особенности продажи отдельных видов товаров: продовольственных, текстильных, трикотажных, меховых, обуви, товаров бытового назначения, продажи автомобилей, изделий из драгоценных металлов и камней. Контроль за соблюдением правил торговли
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6, ОК 01, ОК 02, ОК 03, ОК 04, ОК 05

	
	2. ФЗ «О защите прав потребителей»
	
	

	
	В том числе практических занятий и лабораторных работ
	4
	

	
	Практическое занятие 7-8 Решение торговых ситуаций по правилам торговли
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6

	
	Практическое занятие 9-10 Практическое использование закона «О защите прав потребителей». решение ситуационных задач.
	
	ПК 1.1, ПК 1.2, ПК 1.4, ПК 1.5, ПК 1.6

	
Всего:
	32/10
	


3. условия реализации программы УЧЕБНОЙ дисциплины
3.1. Материально-техническое обеспечение

Кабинет «Общепрофессиональных дисциплин», оснащенный в соответствии с профессиональной образовательной программой:

- оборудованием: 

посадочные места по количеству обучающихся; 

рабочее место   преподавателя; 

стенды; 

учебная доска;
- техническими средствами обучения:

компьютер с лицензионным программным обеспечением (рабочее место преподавателя);

мультимедийный проектор; 

экран.

3.2. Учебно-методическое обеспечение

Для реализации программы библиотечный фонд образовательной организации имеет печатные и/или электронные образовательные и информационные ресурсы для использования в образовательном процессе. При формировании библиотечного фонда образовательной организации выбирается не менее одного издания из перечисленных ниже печатных изданий и (или) электронных изданий в качестве основного, при этом список может быть дополнен новыми изданиями.

3.2.1. Основные печатные и электронные издания
1. Каращук, О. С. Торговое дело. Введение в профессию : учебное пособие для СПО /О. С. Каращук. — 2-е изд., перераб. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2023. — 143 с.

2. Хасанова Р.Ф Основы коммерческой деятельности учебник.- М.: Академия, 2018.-160 с.

3. ..Г.А.Яковлев. Основы коммерции: учебное пособие/ Г.А.Яковлев.-Москва: ИНФРА-  М, 2020 -224с- (Среднее профессиональное образование)
3.2.2. Дополнительные источники:

1. Левкин, Г. Г. Коммерческая деятельность: учебное пособие для вузов / Г. Г. Левкин,

О. А. Никифоров. — 2-е изд., перераб. И доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2023. — 247 с

3..Памбухчиянц О.В. Организация и технология коммерческой деятельности: Учебник. -3-е изд., перераб. и доп.- М.: Издательско-торговая корпорация «Дашков и К», 2017.-672 с.
4. Контроль и оценка результатов освоения Дисциплины

Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется преподавателем в процессе проведения практических занятий и лабораторных работ, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных заданий, проектов, исследований.

	Результаты обучения

(освоенные умения, усвоенные знания)
	Формы и методы контроля и оценки результатов обучения 

	Умения:
	

	определять виды и типы торговых организаций
	- письменная проверка в виде проверочной работы;

-оценка результатов выполнения практических работ; 

-защита реферата (компьютерной презентации);

	устанавливать соответствие вида и типа розничной торговой организации ассортименту реализуемых товаров
	-письменная проверка в виде проверочной работы;

	обосновывать свой собственного выбор сферы деятельности
	- письменная проверка в виде проверочной работы;

	Составлять функциональные обязанности специалиста с использованием различных

источников информации
	- письменная проверка в виде проверочной работы;

- оценка результатов выполнения практических работ;

	
	- письменная проверка в виде проверочной работы;
-оценка результатов выполнения практических работ;

	
	- письменная проверка в виде проверочной работы;
- оценка результатов выполнения практических работ; 

	
	-оценка результатов выполнения практических работ;

	Знания:
	

	сущность и содержание коммерческой деятельности
	-тестовый контроль;

	терминологию торгового дела, формы и функции торговли, объекты и субъекты современной торговли
	-устная проверка;

	классификацию торговых организаций, характеристику торговых организаций различных типов и видов
	-тестовый контроль;

	принципы размещения розничных торговых организаций
	-письменная проверка в виде проверочной работы;

-тестовый контроль;

	технологические процессы в магазинах
	-устная проверка;

	устройство и основы технологических планировок магазинов
	-письменная проверка в виде проверочной работы;



	структуру торгово-технологического процесса
	-тестовый контроль;
-письменная проверка в виде проверочной работы;

	материально-техническую базу коммерческой деятельности 
	-письменная проверка в виде проверочной работы;
-тестовый контроль;

	оптово-посреднические фирмы
	-тестовый контроль;

-письменная проверка в виде проверочной работы;

	структуру и функции складского хозяйства оптовой и розничной торговли
	-устная проверка;

	назначение и классификацию складов
	-устная проверка;

	технологию складского товародвижения
	-письменная проверка в виде проверочной работы;
-тестовый контроль;

	виды услуг розничной торговли и требования к ним, показатели качества услуг и методы их определения
	-письменная проверка в виде проверочной работы;
-тестовый контроль;
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